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Von Haus aus verkauft CLAUS ZAPLETAL
Horgerate. Weil ihm guter Klang wichtig ist,
produziert er als Ein-Mann-Manufaktur aber
auch Kopfhorer flr gehobene Anspriche
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“~ ie meisten Menschen wiirden das, was
. Claus Zapletal herstellt, einen Kopf-

horer nennen. Er selbst sagt, es seien
eigentlich zwei Lautsprecher, die er auf kleins-
tem Raum in Handarbeit zusammenbaue. Um
den Unterschied zu horen, bietet der Ingenieur
und Horgeriteakustiker einen Test an. Er
schmiert Silikon auf ein Paar Kopfhorer - Ent-
schuldigung, Lautsprecher! - und setzt sie dem
Reporter in die Ohren ein. Die weiche Masse
sorgt dafiir, dass der Gehdrgang nach aufien hin
verschlossen wird, so dass die Umgebungsge-
riusche gedimpft sind. Kaum noch horbar emp-
fiehlt Zapletal, seinen Laden zu verlassen und auf
dem Gehweg Musik zu horen.

Das Ergebnis ist verbliiffend: Das Geschift
liegt an der Bundesallee in Friedenau, in Sicht-
weite zu S-Bahn-Ring und Stadtautobahn. Die
Strafe ist eine der Hauptverkehrsadern im
Westen Berlins. Autos und Lastwagen sind jedoch
kaum zu horen. Dafiir erklingt die Musik selbst in
Zimmerlautstirke in sehr guter Qualitit. »Sonst
muss man 20 bis 30 Dezibel lauter stellen als
die Umgebungsgeriusche«, sagt Zapletal nach
dem Test. Durch seine passgenau gefertigten
Im-Ohr-Lautsprecher (oder -Kopfhérer) wer-
den umgekehrt die Auflengeriusche um etwa
25 Dezibel geddmpft. »Der Lirm bleibt draufien
und die Musik im Ohr.« Gehérschutz inklusive.

Um sein Hi-Fi-Produkt zu fertigen, braucht
der 56-jdhrige Ingenieur einen Abdruck der
Ohren seines Kunden. Diesen kann man bei
jedem Horgeriteakustiker der Welt machen
lassen und nach Berlin schicken. Selbst nach
Kalifornien hat Claus Zapletal seine Lautsprecher
schon geliefert. Mit dem Abdruck macht er sich
in seinem 20-Quadratmeter-Laden ans Werk: In
eine individuell geformte Acryl-Schale setzt er
zunichst zwei Lautsprecher mit je einem Kanal
fiir den Tief- und einem fiir den Hochtoner ein.
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Dann kommen Frequenzweichen und weitere
Komponenten hinzu. Ist alles verbaut, priift
Zapletal, ob die Gehdusegrofie optimal ist.
Wenn nein, baut er alles wieder aus, schleift
das Gehiuse und setzt alles erneut ein. Diese
Prozedur wiederholt er so lange, bis er keinen
Spielraum mehr sieht. »Ich baue die Lautspre-
cher so klein wie moglich«, verspricht Zapletal.

Vor vier Jahren begann der Horgeriteakusti-
ker, sich auch in der Hi-Fi-Branche zu tummeln.
Die ersten Verkiufe titigte er auf Messen. Seit
damals stehe seine Musikanlage zu Hause nun
schon fast ungenutzt herum, erzihlt er. Dabei
hat er Drei-Wege-Lautsprecher, einen Vorver-
stirker mit zwei Endstufen und Silberkabel im
Plattenspieler - das volle Programm also. Doch
nun ruhe er sich nach der Arbeit oft mit den
Kopfhorern aus. Die ganze Familie sei inzwi-
schen ausgestattet, bei lingeren Autofahrten
sitzen alle Mitfahrer mit ihrem eigenen Sound
im Wagen. »Es ist aber nicht so, dass wir alle
den ganzen Tag mit Kopfhorern rumlaufen,
scherzt Zapletal. Hi-Fi treibt ihn privat schon
seit seiner Jugend um. Damals gehdrte er zu
den ersten Kunden der Berliner Firma Teufel
und baute selbst Lautsprecher.

Allein ist Claus Zapletal mit seinem Produkt
nicht in der Branche. Sein Markenversprechen
ist die Manufaktur. Die hat mit mehr als 6oo
Euro fiir die gehobene Variante der Kopfhorer
ihren Preis. Im Hi-Fi-Bereich finden sich dafiir
offenbar zahlungswillige Kunden. Dabei gibt
es Einschrinkungen: Raumklang fehlt, auch
bei entziindeten Ohren sind die Lautsprecher
nicht empfehlenswert. Umgekehrt lassen sich
die Gerite mit ihrer glatten Oberfliche aber
leicht desinfizieren. Viele Kunden kauften sie
etwa fiir lange Fliige oder Zugfahrten, erzihlt
Zapletal. »Manche wollen sie auch, weil ihr
Bettnachbar schnarcht.« Bands gehoren eben-
falls zur Zielgruppe. Bei Konzerten konnen sie
mithilfe der Lautsprecher hiren, was sie selbst
spielen. Fiir Bassisten baut der Ingenieur etwa
Varianten mit betonten Bissen.

Die Kombination aus Horgeriten, Gehor-
schutz fiir die Industrie und den Kopfhérern
ermoglicht es Claus Zapletal, demnichst in
den dreimal so groffen Nachbarladen in der
Bundesallee umzuziehen. In dritter Generation
hilt er den Familiennamen damit im Berliner
Einzelhandel - der Grofivater fing 1912 mit einem
Optikgeschift an. ALEXANDER RIEDEL

Auf fabsearphones.de gibt es mehr Informationen
zu den Im-Ohr-Kopfhorern.




